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铠易安集团介绍

          铠易安自愈合轮胎是江苏铠易安轮胎科技有限公司的主
要产品之一。
          公司在上海成立了铠易安轮胎安全研发（实验）中心，
引进国际先进的轮胎安全升级技术和生产设备，自主研发轮
胎安全升级技术。通过对高分子复合材料的改良，不仅提升
了轮胎产品的自愈合能力，而且改善了产品的舒适性、操控
性和制动性，极大的降低胎噪，被誉为安全轮胎中的“金刚
狼”。目前，铠易安无极自愈合安全轮胎已通过了国家机动
车产品质量监督检验中心和公安部安全与警用电子产品质量
检测中心的认证，并先后获得国际发明专利、国家CCC认证
、欧盟REACH法规认证等。
         



铠易安集团介绍

 公司始终致力于为全球汽车用户提供更为安全的轮胎产品，以平

安用户的驾驶旅程为使命，坚持以质量为核心，以技术为中心，

以安全为重心，努力提供更放心的产品质量、更优的性能体验、

更好的轮胎管家服务、更完善的物流配送体系。

          



铠易安集团介绍

铠易安集团的成立：凭借着过硬的轮胎产业，验证了实体销售行业的需求，通过不断

努力，铠易安防爆安全轮胎在中国军工产业奠定了良好的国防力量，防爆防扎安全，

生命财产，在铠易安轮胎的防护下不仅给予国防力量带来了奠基石般的防护。2015年

通过国家安全认证，国家专利认证，国家保险认证，国家公安系统认证，国家消防认

证，等诸多认证，，，，面向全国市场，展示企业雄风，铠易安打造以扎不破轮胎产

业为主；明天拥有铠易安轮胎家庭的保障，生命的保障，在拥有铠易安轮胎的强大实

力基础的服务下铠易安轮胎邀请你验证奇迹；

铠易安轮胎使命：造福于社会，帮助更多的人，成为民族自主品牌。



铠易安—扎不破的轮胎

1，安全性：

比普通轮胎更防扎，防刺，防爆，降低轮胎爆胎危险，保障行车安全,生

命安全；

2，舒适性：

高分子复合材料具有优异的消声作用，减轻了车辆行驶中的震动和噪音

，从而提升了操控性和舒适性；

3，高效性：

在行驶过程中遇到意外，可以不用补胎，换胎，节约行驶时间，提高行

车效率；



铠易安—质量资质



铠易安—市场容量       

      截止2016年底，中国汽车保有量达1.94亿辆。其中，私家车总量达1.46亿辆，每百户家庭拥有

36辆；全国有49个城市的汽车保有量超过百万辆，18个城市超200万辆，6个城市超300万辆。

2016年，全国机动车驾驶人数量达3.6亿人，汽车驾驶人超3.1亿人，占驾驶人总量的87.49%，全

年新增汽车驾驶人3129万人； 截至2016年底，全国机动车保有量达2.9亿辆，其中汽车1.94亿辆

；机动车驾驶人3.6亿人，其中汽车驾驶人超过3.1亿人。

    苏州1500万人口，400万辆机动车，品牌推广的话预计两年做10%，一辆机动车4条轮胎，两年

就是160万条轮胎； 

数据来源于：中国市场调查网

    



铠易安—轮胎需求分析

轮胎需求分析：中橡协数据显示，2015年，全国轮胎总产量为5.65亿条，同比增长0.53%。国外

品牌米其林2015年销售额为211.99亿欧元，相比去年增长8.4%，普利司通销售额增长3.2%，为

37902亿日元；固特异销售额为164亿美元，下降9.3%；倍耐力销售收入提高4.8%到69.3亿美元；

德国大陆马牌全年销售额增长14%；优科豪马净销售额增长0.7%，连续四年实现增长；住友销售

收入为70.1亿美元；韩泰销售额下降3.5%至56.56亿美元；

行业痛点：普通轮胎遇扎、刺需补胎，需花费大量的时间及费用，且不具备防爆功能，容易发生

车辆安全事故。最为严重的举例：从爆胎到失控，司机的反应控制时间只有3秒左右，车辆在时

速120公里以上发生爆胎事故死亡率接近100%。

数据来源于：中国市场调查网

    



铠易安—技术先进性

铠易安自愈合轮胎主要有三个核心点：

1，轮胎生产配方的改良

2，高分子纳米材料

3，精密设备升级工艺

       铠易安轮胎的生产经过自主科研中心研发，通过改善胶料配方提升轮胎本身的安全性；高

分子涂层材料即纳米高分子记忆橡胶，是将纳米技术应用于高分子材料，并将原有分子结构改

良添加超高分子材料和萜烯类材料，使其具有还原记忆功能，耐温性和可塑性，快速自愈合功

能；当轮胎突遇钉体刺入时，高分子材料能迅速将钉体包围并及时把穿孔彻底密封，有效防止

漏气；当钉体拔出时，高分子复合材料瞬间填充创口，阻止轮胎漏气，保障胎压正常，从而有

效避免车祸事故的发生。



技术先进性对比(普通牌轮胎不具备以下功能）

                       

              

特强型安全升级

传 统 式 轮 胎 安 全 升 级
                 

       自      补        液  

 泄 气 保 用 胎（防爆胎）

第四代产品

4.0

第三代产品

3.0

  

第一代产品 
1.0

第二代产品    
2.0

                  防扎、耐刺、防爆、自愈合

第四代产品

4.5 扎不破的轮胎，不用补胎的轮胎



铠易安—商业计划

    由传统方式稳扎稳打，招募区域代理商和分销商，开设品牌专卖店，建立高端品牌
形象，该部分工作由专业经验丰富的营销团队完善，形成强有力的基础；考虑到市场的
营销的一些壁垒，2017年市场营销规划以地级城市代理销售模式，形成强有力的标榜城
市，2018年为省代（部分）、市代营销模式，2019年为省代营销模式（全国市场）及形
成国际贸易部，实现全球营销。



铠易安—财务预测（以205-55-16型为例）

项        目 2017年度 2018年度 2019年万度

销 售 量（ 万条 ） 50 100 150

单     位（ 元/条） 419 419 419

销 售 额（ 万元 ） 20950 41900 62850

运营费用（元/条） 50 50 50

 备注：
 2017年为市代营销模式；
 2018年为省代（部分）、市代营销模式；
 2019年为省代营销模式（全国市场）及形成国际贸易部，实现全球营销。



   铠易安—融资计划

 团队建设

技术研发

项目预估值1亿元人
民币，引进资金1000
万，出让原始股权
10%

产品推广

备注：（股权退出方式）
股权转让，股份回收；
2017年筹备新三板上市计划



风险与防范

项目风险：品牌推广，快速占领市场，占领区域或销售平台，完善销售渠道；

回避风险：快速品牌推广，占领区域或销售平台，完善销售渠道，抵制市场营销风险。



铠易安—结束语

非常感谢您能够在百忙之中阅读此项目，希望此项目能够为您带来

实质性的帮助，让您我的工作更加的相互相扣，我们一直在为更好的服

务你们而积极努力着；在操作过程中如有问题请随时联系铠易安轮胎市

场部任意成员。

此致！
铠易安集团-市场部

2017年1月1日



谢谢观看


