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C.消费金融义军崛起

版权所有：网贷之家、盈灿咨询

市场现状

A.贷款成交量增长

B.小贷压力增加

1）2010年-2016年，国家共发放17家金融牌照
商；2014年-2016年，共发放13家，平均每年发
出超过4家金融牌照；

2）移动消费贷款凭条，2015-2016年业务量猛

增，代表企业有：现金巴士、掌众金融、分期
乐、趣分期、用钱宝等，日均交易量均超过千
万。

D.金融科技飓风来袭

随着互联网科技产业的 高速发展，近来金融科技（Fintech）概念在国
内被迅速催化，网贷2.0时代迅猛袭来。相比互联网金融，“金融科
技”强调大数据、云计算、区块链、智能投顾以及个性化分析等新一轮
信息技术在金融服务和产品上的应用，旨在利用技术和模式的创新，提
高金融生产力，推动金融创新，优化金融服务。金融科技公司自带的科
技属性想来对资本市场具有强烈吸引力，加上科技金融完美融合使得金
融服务成本可以实现大幅下降，众多企业都向往着这更具时代感和象征
着更大的发展空间的新标签。

2016年上半年相比2015年，贷款成交量极速增
长，涨幅超过2000亿；

2016年以来，小贷公司面临国家政策监管以及经
济下行压力增大、坏账攀升；0
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行业状况

对标企业：截塔

截塔

员工人数 23

天使轮融资 600万

日均申请（笔） 3000

日均审批通过（笔） 300

日均放款（元） 20万

资金成本年化 20%

当前行业知名机构

平台名称 现金巴士 先花花 手机贷 指尖贷 掌众 平安普惠 截塔

日申请量（笔）50,000 10,000 30,000 5,000 50000 120000 3000

通过率 30% 10% 30% 40% 30% 15% 10%

额度（元） 500-

1000

500-

1000

2000-

5000

3000-

5000

500-3000 3000-

5000

500-

2000

总费率年化 180%-

240%

120% 240% 120% 120% 60% 110%



墨尔本大学信息技术硕士/信息工

程学院研究生、麦吉尔大学商科统计
学士/商学院学士、厦门大学软件工程
学士/软件学院学士。

曾就任增信通信息服务有限公司首席
技术官、Mastercard Payment 

Gateway 万事达卡集团支付网关系统

建设和维护专家。擅长构建多结点日
均交易量上百万次分布系统、验证码
识别技术、可视化处理平台。曾成功
建设并维护万事达全球分布式支付系
统，包括中国银联，Apple Pay等电子

支付和电子现金服务供应商系统，系
统资产端立直接对接澳大利亚四大银
行，加拿大五大银行，皇家苏格兰银
行，花旗，美国等银行。十多年软件
开发系统维护与团队搭建管理经验。

赵承恩 男 34岁
CTO

深圳大学应用物理毕业，专注金融领域多年，

具有敏锐的市场分析与把控能力，丰富的团队管理
经验。任职前海增信通信息服务有限公司副总裁&

首席市场官期间与国内多家知名金融集团与机构建
立合作关系。熟悉全国金融市场，在北京、上海、
深圳拥有丰富、全面的第三方支付、资金渠道、大
数据等资源。在企业管理及运营上有着丰富的经
验。

李峰 男 35岁

CEO&CMO

深圳大学会计系毕业 10年大型

国企金融集团从业经历，积累了丰富
的投资公司财务管理经验，精通金
融、房地产行业财务管理；曾参与数
家深圳项目公司投后管理工作，组织
沟通能力较强；多次上市经验。熟悉
人力、行政等后勤支持及ISO体系管
理工作。

何建英 女 33岁 CFO

我们的团队

数年国内银行、小贷、互金行业金融风控管理经验，对个人消费

贷款、小微企业贷款、信用贷款、供应链金融等各类信贷风险管理均
有极高的理解和认识。曾任多家知名小贷公司、金融公司风控总监，
任职小牛资本风控总监期间，构建风控建模及数据智能化管理，大数
据引入风控管理创始人。创建风控2.0体系，负责Fico、TU环联风控
建模项目；Experian（益博睿）、安硕业务核心（风控审批、催收）

系统流程总设计。熟悉全国各大中城市风控环境及特征，在互联网金
融风险管理领域具有丰富的经验及精准把握。

熊壮 男 34岁CRO



线上

产品数据优势

online

搜索引擎：百度、360搜索、搜狗

各类媒体渠道：安沃、多盟、陌陌等

社交媒体：微信、微博、QQ空间

与商业连锁服务商

一卡易开展战略合作
异业联盟

一卡易的金融服务能力，结合零售企业强大的本地会员覆盖率，可
以快速推广到其他服务型企业，发展成为社区化的金融服务核心。

餐饮店 游戏场所零售店铺

酒店 洗车行 母婴店 洗衣店

各APP分发市场推广



产品设计流程

产品特点

短期：7-30日

随借随还：信用循环

超小额：1000-3000元

产品流程

下载或关注

注册

提交申请

审核审批

贷款发放

还款

App store

各安卓市场
微信公众号

手机号做ID，收取短信验证码，设置密码
用户上传手持身份证带头像照片用于身份验证

设定借款额度、借款期限
确认“下一步”提交申请

根据系统提示及信审人员要求补充信息
包括工作、联系人、收入证明等多字段

通过第三方支付平台

还款到期日前三天收到短信或Push提醒

到期日使用手机端一键支付、支付宝及银行柜
台/ATM三种方式还款



前期采用PostgresQL，能够支撑起上百

万并发的访问量。后期随着数据量增
加，会逐步转入Cassandra的使用，随着
Cassandra逐步取代PostgresQL，可支持
的并发数将会实现理论上的无上限。

技术开发能力

广泛吸收了各种技术框架特点，覆盖多种编程
语言，充分支持技术的多样性，可最大程度拓
宽开发人员的选择空间。

技术

新一代跨平台可视化开发框
架，提供多种控件可供选择，
有效提升桌面端开发效率，可
在短时间内制作出客户体验良
好的桌面端程序。

技术框架

数据存储

云平台

可视化框架开发语言

切实可行，稳定的工业生产
级别的应用编程语言。

拟采用Vert.x框架

拟采用Java语言

拟采用JavaFX框架

拟采用PostgresQL以及

Cassandra数据库技术

实现系统运维的托管以及自动化操
作，并且能够根据实际需要，动态增
减机器，最大程度减少运维成本。



完整的风控体系

FICO数

据筛选

信贷
工厂

IPC

评分准入

人工审核

交叉验证

人工复合

通讯人际

消费习惯

使用偏好

社交媒体

个人身份

录入行为

联系人数量修改次数通讯录匹配数

消费品类消费金额异地消费
活跃度

夜间消费
活跃度

手机操作系统手机品牌安装APP数量

QQ年龄和等级内容偏好

手机品牌

启动APP的次数APP操作时段
提交借款
申请未确
认次数

婚姻状况学 历所在区域



平台为提供借贷信息撮合、信用审核和回款催
收管理等服务向借款人及投资人收费：

成交综合管理费：即砍头息，首次申请征收10%左右

每月借款管理费：每期40元以上

逾期欠款罚息：每天加收千分之五的罚息

增值服务费：VIP会员服务，加急服务，额外融资渠道引荐等

成 本 收 入

平台收入来源



盈利测算表

项目 1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月
1-8月累计

（半年）
1-14月累计

（第一年）

平台运营费用 113.84 62.84 121.74 119.04 214.74 209.84 287.14 284.09 1,413.23 3,743.79 

利息及资产减值（坏账） - - 321.72 303.13 339.34 332.02 427.40 420.78 2,144.38 5,067.17 

营业收入（服务费及利

息）
- - 807.65 729.49 807.66 781.59 1,009.56 977.00 5,112.95 11,899.82 

利润总额 -113.84 -62.84 364.20 307.33 253.59 239.73 295.03 272.14 1,555.34 3,088.86 

税费 - - 91.05 76.83 63.40 59.93 73.76 68.03 388.83 772.21 

净利润 -113.84 -62.84 273.15 230.49 190.19 179.80 221.27 204.10 1,166.50 2,316.64 
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平台运营费用 利息及资产减值（坏账）

营业收入（服务费及利息） 利润总额

税费 净利润

5,113 

11,900 

1,167 
2,317 

 -

 2,000

 4,000

 6,000

 8,000

 10,000

 12,000

 14,000

1-8月累计（半年） 1-14月累计（第一年）

半年与一年利润测算图

平台运营费用 利息及资产减值（坏账）

营业收入（服务费及利息） 利润总额

税费 净利润

单位：万元

单位：万元

单位：万元



推广可视化建模工具系统

发展

中期目标

建立超小额贷款平台

额度：300-1000元/期

FICO分700以下

年龄段：22-38岁之间

日费率： 5‰-7‰

打造跨行业金融互联网联盟
短期目标

规划
长期目标

一年以内

一至两年

两年以上

建立数据源交易平台

建立风控模型交易平台

建立小额贷款联盟

扩展保险、银行等其他金融领
域

对接消费端产品

对接游戏、电商、体育等消费
领域公司系统与产品

对接金融产品与消费产品



THANKS


